
——吧乐吧智能家居

万物联网吧乐吧，家家户户智能化
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趋势...

办公楼

家庭

店铺别墅

工厂

据思科报告预测：到了2020年，全
球智能家居市场规模将达到14.4万
亿美元，而中国达到1.7万亿美元。

系统
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吧乐吧公司



创始团队

刘化亮
吧乐吧创始人COO，
总裁，负责招商与
推广，8年互联网产
品营销与团队管理
经验，现任温州物
联网专业委员会会
长、温州创业创新
教育促进会执行副
会长，负责吧乐吧
的整体商业模式打
磨与创新；吧乐吧
生态链各价值节点
的利益管理；吧乐
吧项目各战略阶段
的人财物布局。

叶国正
吧乐吧创办合伙人
CTO，任首席财务
官，负责财务战略
的制定与监督管理、
财务梳理、规划与
规范执行工作；有
效配合投资与融资
上市相关的各项工
作内容，并利用其
财务规范、规划、
运作方面拥有的丰
富实战经验和广阔
的人脉资源为企业
创造价值，实现股
东价值的最大化。

冯雷
吧乐吧创办合伙人
PM，负责并保证高
质量的产品按时完
成和发布的专职管
理人员。他的任务
包括倾听用户需求
；负责产品功能的
定义、规划和设计
；做各种复杂决策
，保证团队顺利开
展工作及跟踪程序
错误等。

庄勋典
吧乐吧创办合伙人
CTO，十年编程开
发与项目管理经验
，负责吧乐吧的开
发与研发部管理。
2013年开始主持吧
乐吧项目开发，
2015年联席担任首
席技术官，带领研
发部负责吧乐吧产
品的开发、维护、
运营工作。

张志志
吧乐吧创办合伙人
智能物联的负责人
，也就是IOT的负责
人，曾经是深圳物
联研究所的研究员
，十年物联网智能
家居开发与项目管
理的经验，负责IOT
开发与部门管理。

朱安全

吧乐吧创始人CEO，
董事长，负责产品
研发生产。凭借“
目标就是无中生有
”“亏的算我的，
赚的大家分”这种
最草根的理念，载
誉无数。集20年的
传统商业经验与人
脉，结合5年里在
互联网屡败屡战悟
透的经验，召集各
领域顶尖人才合伙
创办吧乐吧。







家庭安全智能管控场景



公司/店铺/厂房智能管控场景



原创技术

六大竞争优势
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专利和成果

楼宇对讲系统

等多种专利

万能遥控器系统

等多种专利



唯一完整使用各种通讯方式：
2G、3G、4G、WIFI、蓝牙、红外、Zigbee信号
自动组网、360度无死角
在全球任何角落随意控制智能家居的品牌！

吧乐吧六大唯一

第一、
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唯一解决全球各种门锁手机APP控制技术，
实现全部家居智能化的品牌！

第二、

吧乐吧六大唯一
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唯一实现6重安全防护的品牌：
APP登录密码、智能家居独立密码、手机IP绑定
、阿里云服务器防火墙、吧乐吧服务器防火墙、3
大运营商机房防火墙

第三、

吧乐吧六大唯一
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唯一在服务器端、手机APP端、智能产品终端，实
现全自主研发、生产、老化、测试、组装、升级
、维护、销售、服务......一条龙的智能家居品牌！

第四、

吧乐吧六大唯一
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唯一可在无限个应用场景，如：
小区物业、家里、公司、店铺......随意切换使用的
智能家居品牌！

第五、

吧乐吧六大唯一
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唯一实现无限用户数授权、任意授权单独设备、
时间段安全授权、任意取消单独设备授权、随时
取消全部授权的智能家居品牌！

第六、

吧乐吧六大唯一
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合作模式
BALEBA 2016 PLAN



智能家居 020市/县/乡

二级代理

【一级批发、零售利润】：

吧乐吧

市

【零售利润】：

【二级批发、零售利润】：

：利润点15-20%（从三级代理利润点中划分）
开店（租金5-10万）

开店（租金8-12万）

开店（租金10-20万）

=200多万

=1000多万

（例：鹿城）：首次进货10万 批发利润15%

三级代理 首次进货3万零售利润40-60%（例：宏源社区）：

批发利润15%首次进货80-200万（例：温州）：一级代理

=80多万

县

10个县市区

15个乡镇



代理商的投资与收入总汇

代理商 运营投入 预估年收益

一级 40万+ 一千万+

二级 20万+ 二百万+

三级 10万+ 八十万+







2015年6月至今10多个省有我们的代理

目前共300多家代理商体验店

2016年目标1000家代理商体验店

目前共15000多户家庭全套使用智能家居

目前市场发展状况



运营推广模式
BALEBA 2016 PLAN



一、参加代理商MOS培训



二、选址开店



1、渠道

房开

推广模式
下载体验+口碑=销售王道



装饰公司 沙盘会销

1、渠道



特约经销商：人多+好聊+好演示+挂广告

窗帘店、建材五金、设计公司等.....



小区智能门禁

2、小区

单元门智能门禁

智慧居家
推广模式
下载体验+口碑=销售王道



3、写字楼

免费赠送智能办公

推广模式
下载体验+口碑=销售王道



推广模式
下载体验+口碑=销售王道

4、微信营销

微信

云商代理
（引客户进店体验）

线上锁定客户



假如跨区介绍10个年销售2千万的一级，则：

10x2千万x1.5%=300万/年

假如跨区介绍10个年订单2千万的一级，则：

10x2千万x0.01元=200万元

现场签约 跨区介绍分红

无论你是
一、二、三级

......



发展规划

 第一阶段（2015-2016年）：智能家居盈利的同时，获取（高粘性、高活跃度、本地化）用户

 第二阶段（2017-2018年）：全面进攻020，送货服务到家，占领“农村”电商2.0

大数据库 建立消费财富管道



产品创新与延伸

电动车防盗系统

推广模式
下载体验+口碑=销售王道







=销售智能家居 +赚取利润+获取用户

成本

粘性

活跃度

当地用户

代理商

智能家居 020市/县/乡

吧乐吧

上传产品

1万x10%X5元/单x365天=180万/年

到家
020

乡镇1万用户

设置店铺

二级代理商 15个乡镇x1000单x0.09元/单x365天=49万/年

10个区县x15000单x0.09元/单x365天=490万/年一级代理商

3-4公里

送货到家



发展规划

 第一阶段（2015-2016年）：智能家居盈利的同时，获取（高粘性、高活跃度、本地化）用户

 第二阶段（2017-2018年）：全面进攻020，送货服务到家，占领“农村”电商2.0

 第三阶段（2019年-）：开发智慧农村房地产，建设全息智能生态新“农村”



体验店的发展愿景

同城跑腿服务中心

物流服务中心

智能旅游服务中心

O2O 购物平台

智能家居体验中心



假如跨区介绍10个年销售2千万的一级，则：

10x2千万x1.5%=300万/年

假如跨区介绍10个年订单2千万的一级，则：

10x2千万x0.01元=200万元

现场签约 跨区介绍分红

无论你是
一、二、三级

......



快抢地盘吧！
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